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CONCURSO DE IDEIAS

Ja tens uma ideia?
Vamos agora preencher o formulario?




Identificacao dos promotores e professores

Os promotores é quem desenvolve o
projeto...VOCES!

e |dentifiguem os dados de todos os elementos da
equipa;

* Indiguem um contacto para que possam ser
contactos pela equipa de projeto;

e Refiram o nome da escola e claro, do professor
gue vos esta a acompanhar!
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Setor de atividade

Todas as atividades e negdcios tém uma area de atividade...qual € a vossa?

e Saude — Promocdo da saude e bem-estar;

 Energias — Melhoria, aproveitamento e comercializacao de
energia.

e Ambiente — Preservacao ou melhoria ambiental

e Turismo — Promocao do territdrio, da gastronomia e cultura;

e Tecnologias da informagdo e comunicagio — Area
tecnologica

e Comércio/servigos — SPA’s, restauracdo, empresa de
limpezas

Podem selecionar mais do que uma areal!
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Nome do Projeto

Define um nome para o teu projeto que...

e Seja apelativo, |
e |dentifique a ideia e area do projeto,

e Que fiqgue na memoria das pessoas!

Ja agora porque nao crias também um logotipo?
e Uma marca, imagem e representacao grafica do projeto;
e Escolhe cores, simbolos e desenhos que identifiguem a tua ideia!
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Breve Descricao do Projeto

Como resumirias a tua ideia numa frase?
e Oqgueé?

e A quem se destina?

e Para que serve?

ESCREVE NO MAXIMO 2 FRASES SOBRE O TEU PROJETO!
* Nos pontos seguintes poderas aprofundar a tua apresentacao...
e Aquirefere apenas o essencial para captar a atencao de quem |é!
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Descricdao do Produto/Servico

A tua ideia é vender um produto/servico?
e Em que consiste?

e Como surgiu a ideia?
Qual a oportunidade de negécio?

e Que necessidades vem colmatar?
e Que problemas resolve?

Como o vais fazer? E uma ideia inovadora?

e Como iniciaras o projeto?

e Teras parceiros?
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Mercado

Clientes

e Quem é o vosso publico-alvo?
e Qual oseu perfil?

e Porque comprarao aideia?

e Dimensao do mercado?

Localizacao
e Onde se localizarao?
e Como chegarao até aos clientes?
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Mercado |

Fornecedores .I ‘

e Onde vao adquirir os recursos/produtos )
necessarios para o projeto? R AN

e Qual o modelo de negdcio que
estabelecerao com eles?

Concorrentes

e Quais as empresas existentes que respondem as
mesmas necessidades?

Por exemplo, a coca-cola, sumol, pepsi...
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Mercado

Fornecedores

e Onde vao adquirir os recursos/produtos
necessarios para o projeto?

e Qual o modelo de negdcio que
estabelecerao com eles?

Concorrentes

e Quais as empresas existentes que respondem as
mesmas necessidades?

Por exemplo, a coca-cola, sumol, pepsi...
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Plano de marketing (Marketing Mix)

Produto Preco

. Produto/ servico a fabricar ou Custo do produto para o cliente;
vender; Custo = custo de producdo +

e  Especificidades/ Carateristicas trabalho + inovagdo
do produto;

Preco que o cliente estda disposto a
e  Produto que responda as PRODUCT pagar
necessidades do cliente.

Distribuicao e Localizagao Promogao
Politica de comunicagao;

Forma como a empresa se da a
conhecer

Divulgacao e publicidade.
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Equipa

| Quem s30 VOcés?

 De que recursos humanos necessitas para
: ‘ implementar o projeto?

e Qual avossa experiéncia e formacao?

e Quais as vossas funcoes e papéis?

Qual a vossa motivacao?

e Eaconcretizacdo de um sonho?

e E um projeto na vossa area e/ou que se adequa aos vossos interesses?
e E uma oportunidade de criarem o vosso préprio emprego?
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Exequibilidade do projeto

Viabilidade?
e Como o vao colocar em pratica?
e Como e porgue terao sucesso?

Modelo de negdcio
e Comoirao gerar dinheiro?
e Terao parceiros?

e De que recursos precisam?
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Investimento necessario e financiamento

De que investimento precisam?

e |dentifica todos os recursos de que precisas (espaco, veiculos, maquinas...)
e Quais os custos desses recursos?

e Que valor precisas de investir?

Onde vais buscar financiamento?
e Possuis capital proprio?
e Vais pedir um financiamento?

e Que mecanismos ou fontes utilizaras?
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Impacto regional

De que modo é que a vossa ideia contribui para o vosso
territorio?
* Vao divulgar o territorio?

* Pretendem comercializar produtos ou servigos da =N

regido? B\
7/

e Irdo contribuir para o desenvolvimento do territorio? \

e O gue ganhara a regiao com este projeto?

e Por exemplo, contribuira para gerar emprego,
melhorar o ambiente na regiao, etc.




B GesEntreprencur T U

Sucessos Globais Solugdes Locais

Plano de acoes

Quais as acoes que vao desenvolver?
e Indica mensalmente, por trimestre ou semestre as
atividades que irao realizar;

e Por exemplo, divulgacao do projeto, contatos
comerciais, estabelecimento de parcerias, testagem
do protdtipo...
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Analise SWOT

Analisa as forcas, fraguezas, oportunidades e ameacas do teu negodcio, tendo
em conta o0 mercado em que se vao situar.

= E um produto inovador/diferenciador? = N3o possuem experiéncia/formacdo na area?

= Apostam na proximidade ao cliente? = O projeto possui um investimento inicial?

= E um projeto flexivel e adaptavel? = Alocalizacao podera ser prejudicial?
Oportunidades Ameacas

= Este é um mercado em expansao ou recente? = Existe concorréncia?

= Preveem estabelecer parcerias? = A crise econdmico-financeira afetard o projeto?

= Existem boas acessibilidades ou condi¢des? = As condigdes climatéricas serdao prejudiciais?
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Analise Econdmico-Financeira

|ldentifica o nome dos produtos e/ou servicos que vais vender. Coloca o preco
e o numero de produtos que esperas vender durante 1 ano. Na ultima coluna
faz o calculo em euros do valor das vendas.

Exemplo 10,00 € 23 unidades mensais x 12 = 276 276 x 10,00€ = 2.760,00 €
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Analise Econdmico-Financeira

Coloca neste quadro o valor que esperas gastar por més com cada despesa.
Observa o valor de referéncia nas colunas seguintes, para uma melhor
orientacao.

Eletricidade e Agua Entre 30,00 € e 100,00 €

Material de Escritorio

Renda do Edificio

Internet e Telefones

Entre 850,00 € e 2.500,00 €

1 carro = 200,00 €/més 1 camido = 800,00 € por més

Entre 35,00 € e 70,00 € Entre 50,00 € e 150,00 €

Entre 50,00 € e 500,00 € Entre 850,00 € e 7.000,00 €

1 Telemédvel = 35,00 € mensais; Internet = 10,00 € mensais p/ computador

Outros
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Analise Econdmico-Financeira

Coloca neste quadro o teu nome e dos teus colegas que vao participar no
concurso de ideias, indicando a funcao e o salario mensal que ganhariam
caso a ideia fosse para a frente. Caso precisem de contratar mais alguém,
indiguem a funcao e o salario que cada pessoa iria receber.

Exemplo Administrativo 500,00 €

e e
e @ @@
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Analise Econdmico-Financeira

Indica o que teras que comprar para iniciar o teu negocio, indicando
quantidade, preco e total. Caso nao esteja indicado algum item acrescenta.

Exemplo 5 100,00 € 5 x 100,00 € = 500,00 €
Edificios
Veiculos

Computadores —

Mesas e Cadeiras

Armarios e Estantes —

Impressoras e Scanners
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